
Schaarste aan onderdelen, schaar-
ste aan grondstoffen, prijsstijgin-
gen: het speelt volop en we hebben 
er allemaal mee te maken. 

We hebben echter ook flinke maat-
schappelijke klussen te klaren: 
energietransitie, verduurzaming, 
oplossen woningnood, circulair 
ondernemen. Dat lukt alleen als we 
echt samenwerken. Daarom hebben 
bouwende partijen gezamenlijk een 
intentieverklaring (uitgeschreven 
link/bitly) afgelegd waarin zij aange-
ven zich hiervoor in te zetten.

Hiernaast een schematische weer-
gave van het handelingskader voor 
utiliteit (uitgeschreven link/bitly), 
gebaseerd op de intentieverklaring 
‘Samen doorbouwen in onzekere 
tijden’. Dit kader is in het belang van 
opdrachtgever, opdrachtnemers en 
alle partijen die met een project te 
maken hebben. In deze uitzonderlij-
ke tijden hebben we elkaar, en rede-
lijke oplossingen, nodig om projec-
ten te kunnen blijven uitvoeren.

Schaarste en prijsstijgingen: hoe ga je ermee om?
Zijn er momenten in jouw project dat je in de knel kunt komen? Doorloop onderstaande stappen en kom samen tot een oplossing. 

Check het hele handelingskader utiliteit voor 
meer informatie en adviezen via bitly.tn.nl of 
scan de QR-code!

Ga in gesprek en blijf in gesprek. Natuurlijk 
met opdrachtgevers en opdrachtnemers, maar 

ook met ketenpartners (tip: je kunt hiervoor ook 
je branche- of koepelorganisatie gebruiken). En 

maak, waar nodig, projectspecifieke afspraken die 
los staan van de algemene afspraken. 
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Wel risico’s

Zoek oplossingen:
•	 Maak gebruik van bestaande 

regelingen in bijvoorbeeld UAV.
•	 Pas de planning aan.
•	 Termijnverlenging.
•	 Zoek alternatieven.
•	 Zoek besparingen.
•	 Werk met deelopleveringen.

Vertraagde levering 
van materialen of 
prijsstijgingen?!  

Zijn er alternatieve materialen 
beschikbaar? Maak hierover afspraken.

•	 Welk materiaal is er nodig?
•	 Is het beschikbaar?
•	 Is de prijs zeker?

•	 Probeer onzekerheden te 
benoemen en te verminderen. 
Maak bijvoorbeeld aparte voor-
opdrachten als opdrachtgever. 
Opdrachtgever bestelt al de 
beoogde warmtepomp.

Project

Opdracht
•	 Realistiche planning.
•	 Indexeringsregeling in contract.
•	 Gepaste offerte termijn.

Kun je risico beheersen of verdelen?
!

http://nu.nl

